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4° MODULO FORMATIVO - LA NEGOZIAZIONE

Venerdi 16 giugno 2023

09:30 - 18:00

Universita LUISS
Sede Villa Blanc

Via Nomentana, 216 - Roma

SALUTI E INTRODUZIONE

Dott. Luigi Maresca

DOCENTE

Dott. sa Maria Cristina Rocco

CHIUDEILAVORI

Dott. Marco Micaroni

OBIETTIVO DEL CORSO

Saper negoziare in modo efficace - e non solo nei
confronti della controparte sindacale - in un
mondo e in aziende sempre piu interconnesse e
trovare soluzioni soddisfacenti per entrambe le
parti e I'unico modo per garantire la relazione nel
medio-lungo periodo.

La giornata di lavoro si svolgera in modalita
“esperienziale”, facendo ricorso a continue
esercitazioni per riflettere sui propri automatismi
mentali e comportamentali e individuare nuove
strategie negoziali sia all'interno che all’esterno
dell’azienda.



